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理财$%#

家里的大件物品包括冰箱! 电视 !

电脑 !手机等等 "祝珈都是通过分期付

款方式购买来的 "#我一向的理念就是

要抠门地过高品质生活$" 注重生活质

量的她还分期付款购买了一套美容健

身器材%

&分期付款是个好东西"尤其是传统

针对大件耐用消费品的分期付款 %$这

不仅是一种消费模式"而且还是在教我

们一种理财理念'((摊销 % &像我花了

!"""元买个手机" 钱一次性花出去"手

机却是可以用一段时间的 " 比如#年$

年 " 但这笔花费却影响了我的理财规

划$" 祝珈说" 明明未来的时间都在使

用这个手机"但是之后##个月的开支却

反映不出%因此"祝珈觉得"把!%""元的

购买费用平摊到&$个月"也就是每月在

购买手机上支出$'%元" 这样的理财可

以避免大额资金的进出%

&当然"用信用卡分期付款一定要理

性" 不然很容易就背上大量信用卡欠债"

成为)卡奴*+摊销的前提是耐用品"像吃

饭啊衣服啊之类的" 我断不会用分期付

款"这种数目不大的东西很容易逞一时之

快就消费了昂贵的物品"最后会像滚雪球

一样越滚越大刹不住车%$ 祝珈分享经验

的时候特别提到这一点%

目前"招商银行信用卡提供!个月,

(个月 ,#$个月及$)个月的分期付款服

务+只需持招商银行信用卡一次性消费

金额低至(%%元起" 即可享受商场分期

付款服务"使用分期付款方式同样享有

消费积分 " 根据每月单期入账金额计

算"逐月累积+

现在 " 各大银行信用卡的分期付

款基本都是零利息 " 但这并不表示不

收取任何费用 " 在申请分期付款业务

时 " 银行都会向持卡人收取一定数量

的手续费 + 而各个银行的手续费收取

方式和标准是不同的 " 招商银行的手

续费按不同期限分别是 -!期 $*(+ "(

期)*$+"&$期,*$++

祝珈支招说" 招行现在做活动"!-&$

期连手续费都不加收+&我一般都会等活

动期"收手续费我都不会买"不收的时候

能分期多长我就要多长+$ 而对于 &零费

用$的招行商城商品"祝珈同样多长了个

心眼-&有很多商品是比市场上同款商品

要高的"所以事先要做好)功课*"但是它

的特惠商品都要低于市场价"我经常在里

面挑到超值的东西+$

&招行还有一个很合我心水"就是不

占用额度"我有一个月刷了!个分期"&个(

期两个&$期"加起来都$万多"但是我的卡

额度就是.%%%元"这点很人性化+$

&目前来说 "招行的手续费并不是

最低的 " 最低的是光大银行 " 不过服

务各方面都还不错 +$ 各银行信用卡

分期付款的手续费相差比较大 " 比如

工行的 !个月分期付款可免手续费 "

其他银行都要收取从 %*,$+到 &*/'+

不等的收费 +

有的银行以还款时间越久"利息越高

来鼓励持卡人尽快还款"如中行.而有的

银行则无论分期长短"一年内都一律收取

统一的费用"如中信银行,农行标准普卡

和交行%大部分银行的收费都是分期付款

时间越长"收费越高"但是建行和浦发银

行则反其道而行之"借贷人分期付款时间

越长"收费越低%

分期付款要量入为出

银行推出信用卡分期付款业务"并不

是鼓励持卡人超出收入承受能力的消费

行为"量入为出"仍是个人理财的基本原

则之一%信用卡分期付款业务可视作一种

理财工具"解决两类生活实际问题-一是

提高短时间内的资金流转效率" 例如"在

购房装修之外分期承担采购家电的大笔

开支"减轻短期资金困难.二是避免消费

打乱投资节奏"例如在证券,黄金等投资

市场上行的时候"降低大笔开支的现金需

求压力"提高资金收益率%此外"信用卡分

期付款业务的亮点"在于信用卡购物的自

由和不受限制%

信用卡消费注意事项

一,注意了解商品的价格信息"有些

商品分期付款时没有折扣"不同商家的产

品价格也有差别"应认真比较后再选择付

款方式.

二,选择信用卡分期付款支付"注意

了解银行的分期付款条件-

&, 了解透支的条件及每期可以透

支的额度 .$, 了解选择的分期方式是

否免除手续费" 如果没有免除手续费"

要了解手续费 的费率及计算方法 .!,

选择先刷卡"后在银行申请分期方式的

消费者 "要了解银行的申请流程 "防止

申请不成功"打乱用款计划.), 注意了

解如果商品出现质量问题"商场同意退

换货后"如何进行退款%

据"理财周报#

$案例%

在某外资企业工作的张小姐给保险周刊发

来邮件"希望我们的专家给她一个优秀的保险规

划%她的情况是这样的-她今年$(岁"工作!年"月

薪税后'%%%元"公司为其缴纳社保,公积金等"保

障较为全面"收入也比较稳定%张小姐目前单身"

无家庭负担"每月固定开支如下-租房.%%元,通

讯及交通!%%元,餐费(%%元,购买日用品$%%元"

每月开支合计&/%%元%

除必要开支"张小姐每月应有!%%%元左右的

余额"但实际上她几乎月月都所剩无几%经过几

个月的观察"她发现这些钱几乎都花在一些小玩

意,服装和朋友聚会上"缺乏理财计划和思路"成

了名副其实的&月光族$%去年年终奖发下来后"

她跟随着投资热潮"一头扎进了股市"但实际上

她对股票只是一知半解"又没有时间钻研"投进

股市的年终奖金现在已所剩无几%

方案一强制储蓄避免无谓消费

联泰大都会人寿保险有限公司首席寿险规划师

陈晶晶

通过分析"结合张小姐的具体情况"我们建

议张小姐以合理的预算做一个终身的重大疾病

保障计划" 再每月强制储蓄做一个养老年金计

划"最后选择一个带投资性质的保险产品"提高

生活品质%其中"每年!,()元保费可以提供$%万

重大疾病保额"帮助张小姐在前期积蓄不多的情

况下抵御疾病风险"中后期有所积蓄时保护资产

安全.每年'&,/元保费可以在(%周岁起提供每月

&%%%元的养老年金直到身故"帮助张小姐在社保

基础上提高基本养老保障%

该保障方案交费期截止到(%周岁" 保障终

身"是一个长期的终身规划"可以帮助张小姐形

成良好的储蓄习惯%

在扣除保障类保险费后" 张小姐还月结余

$%%%多元"建议其购买和基金类产品挂钩的投资

连接产品%投资连接产品是一个忽视短期波动注

重长期收益的产品"其初衷是为客户提供长期资

产配置观念%它提供$%万保额的定期寿险0(%周

岁内身故"理赔$%万保额1"所交保费扣除初始费

用,资产管理费,保单管理费,风险保险费,个人

账户资金转换手续费后进入投资账户%

以张小姐为例" 她可以选择年缴保费(%%%"

交费期&%年"把扣除费用后的保费投入投资账户"

因为年轻可以承担更多的风险" 所以可以选择更

具积极性的配比" 如股票型占.%+" 货币型占$%+

2需要和寿险规划师沟通" 不同的客户适合不同的

组合1"这样她就获得了$%万保额的定期寿险2如身

故可给父母留下$%万养老金1" 同时余下的保费进

入基金账户% 她还可以在年缴保费(%%%元之外选

择额外增加投资"以减少不必要的消费"在张小

姐单身时可以多投"如每月定投&%%%元"结婚生

子后若经济紧张可减少投入" 改为每月定投'%%

元"同时连接投资账户可以自由支取2前'年需要

手续费"以后不用1"这点也不同于一般保险"满

足了客户既需要增值又需要灵活支配的愿望%

这份计划从张小姐的风险出发"综合考虑她

的需求"为其每年强制储蓄&')!&元2&$.(元3月1"

虽然说保险的购买降低了当前的消费"但合理的

保险购买是防止无端浪费的最好方式"同时购买

保险还能保护个人的未来消费能力%所以张小

姐可根据自己每月的开销预算"将多出的部分

继续投资连接账户"剩余部分消费%

方案二 放弃可有可无的支出

瑞泰人寿保险公司理财师
$&'()(*

根据对张小姐的情况分析"对其风险偏

好做出了评估-张小姐目前无家庭负担"抗风

险能力较强. 由于其行业具有较强的可成

长性"未来升职加薪的可能性较大"收入来

源不成问题.张小姐家在外地"考虑到将来

会在杭州购房"父母会有一定支持"但可能

还需她自己出一部分首付的钱" 所以她

需要早做理财规划%

建议-张小姐可选择投资连接产品"

每个月投资$"""元"缴费$"年"在强制进

行储蓄的同时" 希望获得高于银行存款

的收益%2见表1

张小姐只需每月付出$"""元"就

能为未来婚姻, 子女教育及养老方面

做好充分的准备" 瑞泰人寿智胜投资

连结保险产品在前'个保单年度内还

预留了每年&"+的免费支取额"可供

张小姐在需要时提取相应资金"而

不影响其他资金的继续投资%

虽然过去张小姐每月能花'"""

元"但她并未享受到花钱的乐趣"对

未来的不确定和忐忑不安使她不

能安心享受到消费的快乐" 但当

她做了投资规划后" 就可以尽情

享受&月光族$的安益与坦然"而

她所付出的代价只是放弃那些

可有可无的支出%据新浪财经

做好保险规划
月光族也不怕

小钱也分期!
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&我前两年就在小招的信用卡商城 )败 *了德国双立人的一套
刀具"有一套刀

2

三把
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加木架子"才
$""

块"质量品相都超好"市场价
要

.""

多块呢 "每月
&"

日扣
$"

块 "一共十个月 %$祝珈说起来洋洋得
意 "直言 &超值 $%祝珈在一家公司的营销部担任主管 "算得上信用
卡分期付款的 &元老 $级别人物 "她口中的 &小招 $即是招商银行 "

)

年前她才刚毕业"就开始踏上分期付款的&幸福不归路$%


