
国美推出的诚久保障服务 !
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日 "不满意退货 # $
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日 %价格保

障 & $
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日内商品有质量问题可享

受 %退货保障 & '

!!

日内商品有质

量问题可享受 "换货保障 & ( 诚久

保障不仅在国内打造了家电卖场

的服务标杆 !更创造了高于行业 '

领先世界的新型服务标准 )

另外! 消费者只要在国美电器门

店购买电器时交纳少额的延保金额!

就可享受国美家安保服务) 国美电器

现推出易用通远程服务! 就可与我们

的工程师面对面交流 ! 把你的电脑

%变#成你想要的状态) !记者 南紫瑶"
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兰州万盛店开业! 销售

额突破二千万" 金城首个家

电零售专业商圈成型"

!!""%

年
$

月!该门店累计

接待顾客上千万人" 其销售业

绩在甘肃国美诸多门店中名列

前茅"

!!""&

年
'"

月! 该门店年

累计销售突破亿元大关" 进一

步巩固了兰州市区网络的绝对

优势!主导金城家电市场"
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年
(

月! 万盛重

装改造!必将成为西北首家

家电专业卖场" 我们

拭目以待"

据悉!由中国移动"索尼"西门子"海信"海尔等厂家
专业设计团队与国美共同打造西北首家家电形象店!即
将落户国美万盛旗舰店# 本次改造耗资千万!届时!甘肃
首家

!"

专营店"索尼高端概念厅"海信蓝媒体验厅等一
一亮相!国美万盛店即将演绎新传奇$$$

国美电器万盛旗舰店外立面/012345 671)89:

本报讯# 据甘肃国美电器业务总

监许晓冰称! 国美此次倾注了极大的

热情!彩电'手机'洗衣机'冰箱'空调'

小家电等数万件新品'精品'畅销品集

于一堂! 给广大消费者以充分的选择

空间 ! 并且几乎每一款都有
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不等的优惠幅度! 将会使兰州市

民实实在在的感受到节日般的气氛)

预存
!"

元能当
#""

元花

另外!许总还表示!此次万盛旗舰

店重装开业促销活动将投入上千万

元巨资 !

'

月
()

日开业促销活动将

全面启动! 全线商品价格大幅跳水!

赠品更为丰厚及回报老顾客的一系

列优惠活动!优惠涵盖面之广将无人

能敌) 预存
'$

元能当
#$$

元花!预存

的越多实惠越多)

*$$$

辆自行车随心

抽
+*$$$$

袋洗衣粉来就送$ 为了回报

老顾客对国美电器一如既往支持!持国

美旧发票购物单品满
*,,,

元在参加

完全场活动基础上再加赠电磁炉一台)

有厂家的全力支持!有消费者的

追随与认可!国美电器本次万盛旗舰

店开业促销的轰动效应必然让业界

为之震惊 !对消费者来说 !更是值得

期待)
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开 业 活 动

据有关机构调查显示! 消费者的心态日益成

熟!
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以上的消费者已经对商家的促销不为所

动!他们更追求一种舒适的购物环境) 在甘'青!

国美已经成为购物环境舒适的代表)

传统家电新概念

传统家电设体验展厅!采取国际最新流行元

素!在购物环境和销售产品上都为消费者提供最

新'最流行的家电品味) 消费者可以在具有世界

前沿水准的家电体验区进行免费体验) 在这家店

里你的视觉'听觉'触觉可以被充分调动起来)

生活电器在身边

从%国际化#'%生活化#的角度出发!在各品牌

展厅开展丰富多彩的活动!既涵盖贴近普通百姓

的生活电器!也涉及高精尖的尖端电器!并在展

示的同时普及一定的电器知

识! 共同感受电器能为我们

带来的现代生活体验)
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旗舰新坐标

重新改造的万盛旗舰店是一

楼为目前西北地区最大的
!"

卖

场! 几乎囊括世界所有著名厂家

的数码产品! 是消费者选购计算

机'通讯产品和其他数码产品的%一站

式#卖场) 更重要的是!甘肃首家
-.

专

营店现身国美万盛旗舰店!业内人士认

为!国美与中国移动的强强联合!不仅可以迅

速铺开
.-

的销售渠道! 并能最大程度上降低

终端设备的价格!从而降低高额成本!有利于
.-

业务更加健康的发展)
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重 装 效 果

此次万盛重装!国美电器意

欲打造!集未来科技区'网络家

电区'时尚流行区'新品发布区

为一体的兰州第一旗舰店)各家

电品类设体验展厅!采取国际最

新流行元素!在购物环境和销售

产品上都为消费者提供最新'最

流行的家电品味) 形成 %全#'

%新#'%奇#'%特#的特点)

众厂家纷纷加入国美重装

店开业的队伍当中) 海信将在

万盛隆重推出以 %蓝媒体验

厅#)消费者将从这里体验感受

到全程高清平板显示技术与网

络多媒体资源的完美融合!让

人们可以通过电视获得丰富的

网络娱乐信息)

此次中国移动
-.

营业厅

进驻国美万盛旗舰店! 将激起

消费者对
-.

上网本'

.-

手机

的热力追捧)
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营业厅主要销

售
-.

上网本'

.-

手机'

/0

信

息机'

/0

数据卡等商品! 开展
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相关业务!还有移动专

业的人员介绍商品的特征及使

用的难题) 消费者可以免费体

验
#-

手机和笔记本上网的便

利)同时!在万盛旗舰店重装开

业之际! 中国移动将与国美电

器联合投入大量资源! 开展极

具冲击力的促销活动! 促进本

次合作项目顺利成功)
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行 业 动 态#

在传统端午佳节即将来临之际! 为了感谢

三年来甘肃国美电器员工为企业做出的贡献并

对员工家属的支持表示谢意! 以万盛店重装开

业为契机!国美电器将于
'

月
()

日
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举办员工亲友团购会) 届时!国美电器员

工及亲属持亲情卡参加万盛店亲情夜宴可享受

在成交价基础上最高
*($$

元的优惠活动)

甘肃国美电器总经理赵小年

告诉笔者*%企业的成就与员工的奉献是分不开

的)

'

月
()

日举办员工亲友团购会就是为了感

谢他们一年来对国美的贡献) 此次亲友团购活

动以新颖活泼的形式开展! 在价格和赠品方面

均有专门倾向于员工和家属的优惠) 他表示*此

项活动的宣传和推出! 不仅增强了企业凝聚力

和员工归属感,在员工家属群体内博得美誉!更

进一步在兰州市场树立了国美的美誉度)
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在对兰州的各大电器厂商的采访中!

笔者不难看出! 各家电厂家都想借助国美

家电龙头一呼百应的市场感召力抢得销

售!赢得信誉"青岛海信兰州分公司总经理

冯宝强一语道破天机的概括说! 国美电器

占据兰州家电市场半壁江山! 不论是新店

开业还是门店周年庆! 都可以大幅度的提

升很多家电产品的销量"

因此!这次万盛店作为国美电器旗

舰店重装开业!各厂家都惟恐错过这个

大好时机! 纷纷加入国美重装店开业的

队伍当中!为国美提供各种支持与资源"

兰州海尔工贸有限公司总经理李中攀#

诺基亚$ 中国%投资有限公司甘肃零售客

户经理王建伟均表示在货源方面# 价格

方面全力保证万盛旗舰店开业"
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厂 家 心 声
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